Kort om Portal

Startskottet: Grundades i november
1998 av Mikael Lindqvist, Fredrik Plirkner
och Jonas Sundkvist.
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Anstallda: 92

Omséttning: 505 miljoner SEK 2007
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Lenovo Partner 2006” och "HP Preferred
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-din hemarena

“Vidra kunder vdljer oss for att vi levererar [T-I6sningar
av bdsta kvalitet. Men mest av allt uppskattar de vart
personliga engagemang.”

L at oss beratta mer om din hemarena.



“Vi dr din hemarena for IT-produkter, tillbehor och tjdnster”

Ndr Portal startades i november 1998 var ambitionen att satsa pa traditionell
pc-aterforsdljning till foretag och organisationer med tyngdpunkten pd personliga
kundrelationer. Vdr snart tiodriga taktik som bygger pd ett samspel mellan kunder, partners
och medarbetare har visat sig vara ett vinnande koncept. Aldrig har vi frangdtt var filosofi
att sténdigt lyssna pa vara kunders behov och utveckla Portal dérefter. | dag har vi ett
vdlutvecklat och starkt erbjudande genom en bred produkt- och tjéinsteportfél;.
Jag hoppas att denna broschyr ska ge dig en inblick dver vilka vi ér och vad vi har
att erbjuda. Men viktigaste av allt dr fortfarande det personliga métet och samtalet.
Vilkommen att héra av dig sa berdttar vi mer.

Tomas Wanselius, vd

Portal och totalatagandet

Genom vara fem affarsomraden kan vi i dag erbjuda vara kunder allt ifrdn traditionell produktférsérjning och licens-
hantering till féradlad logistik och avancerade I16sningar inom IT-infrastruktur med tillhérande tjanster. | samarbete
med Captive Finance Sweden AB kan vi ocksa via Portal Finans erbjuda vara kunder flexibla och markesoberoende
finansieringsldsningar. Vi véander oss till féretagsmarkanden och bland kunderna finns manga stora foretag och
organisationer. For att sakerstadlla kvaliteten mot vara kunder sa arbetar vi med varldsledande tillverkare, ofta i direkt
partnerskap. Portal anpassar sig ovillkorligt efter kundernas krav och forutsattningar genom att erbjuda kundunika
I6sningar med hog leveranskapacitet-och precision och genom att arbeta i skraddarsydda team. Pa sa satt far Por-
tals kunder ett dedikerat team som vet vad som passar kunden bast, en egen kontaktperson och alltid ett initierat
och personligt bemotande.

Portal och de grona losningarna

Det grona temat I6per som en gron trad genom vart totala erbjudande. Nar du handlar hos Portal valjer du att
handla gront. Men i férsta hand séljer vi kostnadseffektiva och sakra I6sningar — miljoaspekten far du pa kdpet. Det
handlar om miljoklassade arbetsstationer, tradlosa natverk, bladeservrar, virtualisering av serverparken, utskrifts-
och kopieringslosningar eller logistiklésningar. En finansieringslosning genom Portal Finans bidrar ocksa till pla-
netens dverlevnad genom sin totala livscykel med alltifrdn dgandefragan och ansvaret for miljon till "Remarketing”
med dteranvandning och atertag.

Portal och skillnaden

Vi vill gora skillnad, skapa varde och underlatta for vara kunder i vardagen. Vi @r inte ensamma om att leverera
IT-Iésningar till foretagsmarknaden. Men nar du kliver in pa din hemarena tors vi lova att du marker skillnaden.
Skillnaden mellan oss och vara konkurrenter a@r vara lyhérda och engagerade medarbetare. Vi tror att enbart rena
produktegenskaper tappar en gnutta i varde nar kunderna gor sina val. Vara medarbetare brinner for vara kunder
och har god férmaga att tolka och tyda deras signaler och affarsbehov i ett tidigt skede. Deras hangivenhet och
engagemang har resulterat i flertalet Idnga och fruktbarande kundrelationer. Relationer som i sin tur har bidragit till
att vi har belénats med en rad fina utmarkelser fran partners och andra.

Nagra goda skal

» det personliga engagemanget » det hangivna totaldtagandet
» den flexibla organisationen

» den breda och djupa kompetensen » de kundanpassade l6sningarna

» det dedikerade sdljteamet och din egna kontaktperson  » de kostnadseffektiva och grona I6sningarna

» de snabba och sakra leveranserna

» den sampackade leveransen med en foljesedel och en faktura

Vara affairsomraden

' PORTAL VOLYM ,

Genom affarsomradet Portal Volym kan vi erbjuda
vara kunder ett av marknadens bredaste sortiment av
[T-produkter, tillbehor och dartill knutna tjanster. Vi ar
en markesoberoende leverantor som saljer kvalitets-
produkter fran varldsledande tillverkare sasom HP,
IBM, Lenovo, Symantec, Philips, NEC, Fujitsu Siemens
och Lexmark. Portal Volym tar ett helhetsgrepp kring
din IT-investering och kan hjalpa till med allt ifran
behovsanalys, produktforsérjning, hard- och mjuk-
varukonfigurering, finansieringsldsningar, service

och support till atertag av férbrukade produkter eller

aterkdp av gammal utrusning.

PORTAL ENTERPRISE

Affarsomradet Portal Enterprise erbjuder medelstora
foretag och organisationer sakerhets- och natverks-
|6sningar samt radgivning, implementering och drift
av affarskritiska system. Vara certifierade séljare och
tekniker har bred och djup erfarenhet inom omradet
och vi arbetar i direkt partnerskap med ledande till-
verkare sasom HP, IBM, SUN, Microsoft, VMware, Cisco.
En ogenomtdnkt eller ineffektiv IT-infrastruktur kan
aventyra foretagens affarsverksamhet och till och med
ge juridiska pafdljder i och med hdgt stéllda regulato-
riska krav. Genom konsolidering och effektivisering av
servrar, storage och natverksldsningar hjalper vi dig att
finna nya vdgar for att arbeta smartare och inte minst
sanka kostnaderna. Vi tar ett helhetsansvar och vart
erbjudande tacker allt fran forstudie till implemente-
ring och drift.

m

Affarsomradet Portal Logistik erbjuder en markesobe-
roende kundunik logistiklésning med flera leverans-

alternativ baserade pa ett antal mervardestjanster.
Det handlar om att effektivisera, underldtta och
minska kostnaderna i vara kunders inkdpsprocesser.
Vara logistiktjanster rymmer allt fran komplicerade
uppdrag till mindre och enklare punktinsatser. Allt
levereras enligt dina 6nskemal snabbt och sakert och
till ratt plats. Vart atagande spanner ifran inkop till
atertag av gammal utrustning. Det ger dig som kund
flexibla I6sningar som bidrar till kortare ledtider,
mindre kapitalbindning, mindre administration och
inte minst kostnadsbesparingar.
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Portal Licens hjalper till med alla typer av licensfragor
och strategiska beslut som ror inkdp och hantering av

programvara. Licenshantering kan vara besvarligt.
Manga upplever ett obegripligt och komplext
regelverk samtidigt som de saknar verklig kontroll pa
situationen. Portal Licens fungerar som radgivare och
vdgleder dig genom regelsystemet for att finna den
basta tankbara licenslésningen for ditt foretag. Genom
vart dtagande slipper du onddiga juridiska och eko-
nomiska risker, far battre kontroll samt en enklare och
effektivare licenshantering. Genom PLM (Portal Licens
Management) tar vi ett helhetsgrepp kring din licens-
hantering och bistar med mer langtgaende tjanster.
Vi hjélper till med alltifran analysfas och strategiska
beslut till kontroll dver mjukvaruinvesteringar, |6ptider
och férnyelser av ingdngna avtal med tillverkarna.

[PORTAL PRINTSOLUTIONS )

Affarsomradet Portal Print Solutions erbjuder helhets-
|6sningar for en saker, kostnadseffektiv och latt-
hanterlig dokument- och utskriftshantering. Eftersom
vi arbetar markesoberoende och i ndra samarbete
med vara partners kan vara kunder férvanta sig

snabba och sdkra I6sningar oavsett marke och modell.
| dag ar informationsflodet massivt och det kan vara
svart att ha kontroll 6ver all information som cirkule-
rar i ett foretag. Kostnaderna for kontorsutskrifter ar
ocksa manga ganger stora pa grund av en ineffektiv
maskinpark och ett bristfalligt supportstod. Portal
Print Solutions tar ett helhetsgrepp 6ver din doku-
menthantering med fokus pa sakerhet och sparbarhet.
Vart atagande spanner ifran analysfas till tertag av
gammal utrustning.

Var finansieringslosning

FINANS

Portal Finans erbjuder flexibla [dsningar for finansiering

och atertag av IT genom ett samarbete med Captive
Finance Sweden AB. Vi erbjuder markesoberoende
finansieringsldsningar specifikt anpassade efter kun-
dernas behov och krav. Genom att ansvara for hela
processen fran hyra till hantering och atertag av uttjant
teknologi minskar totalkostnaden (TCO) for foretagens
IT-plattform. Méjligheten till utbyten och férandringar
under hyresavtalstiden gor att man alltid kan anpassa
storleken pa IT-parken efter organisationens behov.



